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1. ПЕРЕЧЕНЬ КОМПЕТЕНЦИЙ ДЛЯ ОСВОЕНИЯ ОБРАЗОВАТЕЛЬНОЙ ПРОГРАММЫ 
Компетенции обучающегося, формируемые в результате освоения дисциплины:
а) общекультурные компетенции (ОК):

способностью осуществлять деловое общение: публичные выступления, переговоры, проведение совещаний, деловую переписку, электронные коммуникации (ОК-19);

способностью учитывать последствия управленческих решений и действий с позиции социальной ответственности (ОК-20);
Выпускник, освоивший программу бакалавриата должен обладать профессиональными компетенциями (ПК), соответствующими видами профессиональной деятельности, на который (которые) ориентирована программа бакалавриата:
б) профессиональные компетенции (ПК):

способностью участвовать в разработке стратегии управления человеческими ресурсами организаций, планировать и осуществлять мероприятия, направленные на ее реализацию (ПК-13);
готовностью участвовать во внедрении технологических и продуктовых инноваций (ПК-21);

2. ОПИСАНИЕ ПОКАЗАТЕЛЕЙ И КРИТЕРИЕВ ОЦЕНИВАНИЯ КОМПЕТЕНЦИЙ
В результате изучения дисциплины студенты должны:
Знать: 
· понимать сущность и исторический характер возникновения торговли лицензиями и формирования национальных и мирового рынков лицензий. Знать современное состояние, особенности, динамику и тенденции развития лицензионной торговли в России и мире;
Владеть:

· владеть современными формами и методами управления процессами коммерциализации интеллектуальной собственности на основе заключения лицензионных договоров, договоров об отчуждении патентов и иных коммерческих сделок, связанных с обменом объектами интеллектуальной собственности на российском и мировом рынках лицензий;
Уметь:
·  ориентировать организации и предприятия всех уровней при проведении модернизации и технологического обновления российской экономики на максимальное использование зарубежного потенциала интеллектуальной собственности на основе приобретения лицензий на передовые зарубежные технологии;

· уметь использовать полученные знания в своей практической деятельности патентоведа.

Карта фонда оценочных средств текущей аттестации по дисциплине его содержание и структура

	№
	Контролируемые модули, разделы (темы) дисциплины
	Контролируемы компетенции (или их части)

	1
	2
	3

	1. 
	Содержание понятия и методологические основы дисциплины «Основы лицензионной деятельности»
	ОК-19, ОК-20,ПК-13, ПК-21

	2. 
	Некоммерческие и коммерческие каналы передачи технологий. Роль и место лицензионной торговли в технологическом обмене.
	ОК-19, ПК-13, ПК-21

	3. 
	Возникновение, этапы развития, современное состояние и тенденции развития торговли лицензиями. Сущность и методологические основы изучения рынка лицензий.
	ПК-13, ПК-21

	4. 
	Правовые и экономические основы патентно-лицензионной деятельности в России. Российский рынок лицензий как составная часть мирового рынка лицензий.
	ОК-19,  ПК-13

	5. 
	Объекты и субъекты патентно-лицензионных операций.
	ОК-19, ОК-20,ПК-13,

	6. 
	Понятие, предметы и виды лицензий. Экономическая и правовая сущность лицензионного договора. Классификация лицензионных договоров. 
	ОК-19, ОК-20,ПК-13, ПК-21

	7. 
	Структура и содержание лицензионного договора. Особенности лицензионных договоров.
	ОК-19, ОК-20,ПК-13, ПК-21

	8. 
	Ноу-хау как объект технологического обмена. Особенности торговли лицензиями на «Ноу-хау».
	ОК-19, ОК-20,ПК-13,

	9. 
	Понятие, структура и содержание опционного лицензионного договора. Другие виды договоров на передачу прав на использование интеллектуальной собственности (договор отчуждения патента, франчайзинг, авторские договоры).
	ПК-13, ПК-21

	10. 
	Маркетинг в лицензионной торговле.
	ОК-20,ПК-13, ПК-21

	11. 
	Принципы ценообразования и методы расчета цены лицензий в практике продажи и закупки лицензий.
	ОК-20

	12. 
	Деловая игра «Переговоры по заключению лицензионного договора»
	ОК-19, ОК-20,ПК-13, ПК-21

	13. 
	Организация и управление патентно-лицензионной деятельностью на предприятиях.
	ПК-13, ПК-21

	14. 
	Порядок работы при продаже и покупке лицензий.
	ПК-13, ПК-21

	15. 
	Регистрация лицензионных договоров как средство государственного регулирования патентно-лицензионной деятельности.
	ОК-19, ОК-20,ПК-13, ПК-21


3. ТИПОВЫЕ КОНТРОЛЬНЫЕ ЗАДАНИЯ И ИНЫЕ МАТЕРИАЛЫ, НЕОБХОДИМЫЕ ДЛЯ ОЦЕНКИ ЗНАНИЙ, УМЕНИЙ, НАВЫКОВ И (ИЛИ) ОПЫТА ДЕЯТЕЛЬНОСТИ, ХАРАКТЕРИЗУЮЩИХ ЭТАПЫ ФОРМИРОВАНИЯ КОМПЕТЕНЦИЙ В ПРОЦЕССЕ ОСВОЕНИЯ ОБРАЗОВАТЕЛЬНОЙ ПРОГРАММЫ
3.1. Комплект тестовых заданий (материалов)

1. Верное определение исключительной лицензии на использование промышленной собственности

- лицензия, предоставляемая лицензиатом
- лицензия, при которой лицензиар, предоставляя лицензиату право на использование объекта промышленной собственности, сохраняет за собой все права, подтверждаемые патентом, в том числе и на предоставление лицензий третьим лицам
-лицензия, при которой лицензиату передается право на использование объекта промышленной собственности в пределах, оговоренных договором, с сохранением за лицензиаром права на его использование в части, не передаваемой лицензиату
- патентообладатель может уступить, т.е. передать полученный патент по договору любому лицу, при этом лишаясь права на его использование

2. Верное определение лицензиара

- лицо, владеющее патентом на изобретение, полезную модель или промышленный образец и обладающее исключительными правами на использование указанных объектов
- лицо, приобретающее у собственника изобретения, патента, производственных и коммерческих знаний и пр. лицензию на право их использования в определенных пределах
-лицо, собственник изобретения, патента, технологических знаний и пр., выдающий своему контрагенту лицензию на использование своих прав в определенных пределах
- физическое лицо, творческим трудом которого создано изобретение, полезная модель или промышленный образец

3. Верное определение полной лицензии на использование промышленной собственности

- лицензия, предоставляемая лицензиатом
- лицензия, при которой лицензиар, предоставляя лицензиату право на использование объекта промышленной собственности, сохраняет за собой все права, подтверждаемые патентом, в том числе и на предоставление лицензий третьим лицам
- лицензия, при которой лицензиату передается право на использование объекта промышленной собственности в пределах, оговоренных договором, с сохранением за лицензиаром права на его использование в части, не передаваемой лицензиату
-патентообладатель может уступить, т.е. передать полученный патент по договору любому лицу, при этом лишаясь права на его использование
4. Верное определение простой (неисключительной) лицензии на использование промышленной собственности

- лицензия, предоставляемая лицензиатом
-лицензия, при которой лицензиар, предоставляя лицензиату право на использование объекта промышленной собственности, сохраняет за собой все права, подтверждаемые патентом, в том числе и на предоставление лицензий третьим лицам
- лицензия, при которой лицензиату передается право на использование объекта промышленной собственности в пределах, оговоренных договором, с сохранением за лицензиаром права на его использование в части, не передаваемой лицензиату

5. Коммерциализацией инноваций называется

- посредничество на рынке интеллектуальной собственности
-процесс обеспечения коммерческого использования новшеств на рынке
- рекламная кампания по продвижению объектов новой техники и технологии
- сделка по продаже объектов интеллектуальной собственности
- совокупность маркетинговых и организационных мероприятий, обеспечивающих распространение новшеств в научно-технической сфере

6. Лицензия на использование интеллектуальной собственности - это

- документ, признающий изобретение таковым, приоритет изобретения, авторство на изобретение и исключительное право патентообладателя на использование изобретения
- новое, обладающее изобретательским уровнем, промышленно применимое творческое решение технической задачи
-соглашение, по которому владелец права интеллектуальной собственности разрешает другому лицу использовать это право
- техническое решение, обладающее относительной новизной для конкретной организации

7. Платеж по исключительному лицензионному договору, поступивший единовременно, после передачи лицензиаром лицензиату технической документации на объект лицензии

- комбинированный платеж
-паушальный платеж
- процентный платеж
- роялти

8. Платеж по неисключительному лицензионному договору, поступивший единовременно, после выхода объекта лицензии на проектную мощность

- комбинированный платеж
-паушальный платеж
- процентный платеж
- роялти

9. Платежи по лицензионному договору, поступающие ежемесячно в виде процента от реализации продукции, выпущенной по лицензии

- единовременные платежи
- комбинированные платежи
- паушальные платежи
-роялти
10. Платежи по лицензионному договору, поступающие ежемесячно в виде фиксированных отчислений от единицы реализации продукции, выпущенной по исключительной лицензии

- единовременные платежи
- комбинированные платежи
- паушальные платежи
-роялти
11. Регистрация лицензионного соглашения осуществляется

- нотариусом
-патентным ведомством
- регистрационной палатой
- торгово-промышленной палатой

12. Факторы, повышающие стоимость лицензии

- невозможность демонстрации объекта лицензии в промышленных условиях
-предоставление лицензиату сбытовой сети лицензиара на отдельных рынках
- трудности перевода больших объемов технической документации
- трудности при составлении лицензионного договора

13. Факторы, понижающие стоимость лицензии

-невозможность демонстрации объекта лицензии в промышленных условиях
- предоставление дополнительно патентов на промышленные образцы внешнего вида изделия
- предоставление лицензиату сбытовой сети лицензиара на отдельных рынках
- трудности при составлении лицензионного договора

3.2. Тематика презентаций рефератов (докладов)
1.
Современные формы и методы технологического обмена.

2.
Патентно-лицензионный бизнес как самостоятельная область управленческой деятельности.

3.
Этапы развития и современное состояние мирового рынка лицензий.

4.
Теоретические и методологические основы формирования рынка лицензий.

5.
Совместное состояние и тенденции развития мирового рынка лицензий.

6.
Правовые и экономические предпосылки для формирования национального рынка лицензий в Российской Федерации.

7.
Состояние, динамика и перспективы развития российского рынка лицензий.

8.
Субъекты и объекты патентно-лицензионной деятельности на рынке лицензий. Изменение их роли в процессе формирования рынка.

9.
Классификация лицензионных договоров по предметам, видам лицензий, объему передаваемых прав к способу охраны.

10.
Правовая и экономическая сущность лицензионного договора.

11 Классификационная схема лицензионных договоров и ее использование при составлении реальных договоров.

12.
Роль, структура и содержание лицензионных договоров.

13.
Особенности торговли лицензиямина ноу-хау. Два вида ноу-хау.

14.
Понятие, структура и содержанне опционных лицензионных договоров. Их роль и особенности применения.

15.
Сущность, структура и содержание договора франшизы. Их виды. Международный франчайзинг.

16.
Сущность, структура и содержание договора коммерческой концессии. Их сравнение с договором франшизы.

17.
Договоры на проведение НИОКР, создание и передачу научно- технической продукции.

18.
Сущность и особенности маркетинга объектов интеллектуальной собственности.

19.
Жизненный цикл «товар-изобретение». Его сравнение и взаимосвязь с жизненным циклом «товар-нововведение», не имеющим правовой защиты.

20.
Факторы конкурентоспособности объектов лицензий и конъюнктурообразующие факторы на мировом, национальных и отраслевых рынках лицензий.

21.
Значение и порядок проведения маркетинговых и патентных исследований на рынке лицензий.

22.
Порядок и этапы работы при продаже лицензий за рубежом.

23.
Порядок и этапы работы при покупке лицензий за рубежом.

24.
Теоретические основы, принципы, подходы и методы расчета стоимости ОИС, патентов и лицензий.

25.
Цели и методы расчета цены лицензий в рамках доходного подхода.

26.
Цели и методы расчета цены лицензий в рамках сравнительного подхода.

27.
Цели методы расчета цены лицензий в рамках затратного подхода.

28.0пределение цены лицензий на товарные знаки.

29.
Методы и особенности расчета цены лицензий на ноу-хау.

30.
Использование доходного, сравнительного и затратного подходов при расчете стоимости лицензии на программы ЭВМ и базы данных.

31.
Виды платежей в лицензионных договорах, договорах об уступке патентов, опционных соглашениях.

32.
Сущность и содержание государственной лицензионной политики. Политика «вовлечение интеллектуальной собственности в хозяйственный оборот» и средства ее реализации.

33.
Макроизменения в механизме управления системой «государство - наука - техника - производство - обмен» при переходе от плановой к рыночной экономике.

34.Основные международные организации и соглашения в области правовой охраны и использования интеллектуальной собственности.

35.Организация и управление патентно-лицензионной деятельностью на предприятиях и функции патентно-лицензионных служб.

36.
«Активная» и «пассивная» деятельность патентно-лицензионных служб на предприятиях.

37.
Сущность и содержание деятельности патентно-лицензионных служб на предприятиях с ноу-хау, документирование известного уровня техники, взаимоотношения работодателей с изобретателями.

38. Посреднические фирмы в патентно-лицензионной деятельности.

40.
Применение национального антимонопольного законодательства в регулировании международной торговли лицензиями.

41.
Регистрация лицензионных договоров как эффективное средство государственного регулирования патентно-лицензионной деятельности. 

41 Законодательно-нормативная база и порядок регистрации лицензионных договоров в промышленно развитых и развивающихся странах.

43.
Информационное обеспечение коммерческих операций на мировом рынке лицензий.

44.
Международные и национальные «банки лицензий»; их роль в получении информации об объектах и субъектах лицензий.

3.3. Вопросы к зачету


1. Понятие и содержание международного патентно-лицензионного бизнеса. Объекты и субъекты управления.

2.
Современные формы и средства технологического обмена. Некоммерческие средства передачи технологии.

3.
Коммерческие средства технологического обмена. Роль лицензий в технологическом обмене.

4.
Этапы развития, современное состояние и тенденции развития международной торговли лицензиями.

5.
Сущность и методологические основы понятий «мировой рынок», «национальный рынок» и «отраслевой рынок» лицензий.
6.
Правовые и экономические предпосылки развития внутренней торговли лицензиями в России. Участие российских предприятий в международной торговле лицензиями.

7 Формирование российского рынка лицензий. Его состояние и особенности развития. Взаимосвязь российского и мирового рынков лицензий.
8.
Цели и средства государственного регулирования лицензионной торговли в различных странах.
9.
Законодательно-нормативная база и организация управления патентно-лицензионной деятельностью в России.

10.
Объекты и субъекты коммерческих операций на международном рынке лицензий. Понятия «лицензия», «патент», «лицензионный договор».

11.
Определение и стороны лицензионного договора. Его правовая и экономическая сущность.

12.
Предметы и виды лицензий как объекты коммерческих сделок.

13.
Классификация лицензий по объему предоставленных прав и способу охраны.

14.
Классификация лицензионных договоров по предметам и видам лицензий, объему передаваемых прав и способу охраны.

15.
Особенности продажи лицензий через посредников. Их виды.
16.
Структура и содержание лицензионных договоров. Их основные статьи.

17.
Основные права и обязанности лицензиара и лицензиата по лицензионному договору.

18.
Коммерческие условия и виды платежей в лицензионном договоре.

19.
Особенности  торговли лицензиями на «ноу-хау».

20.
Понятие, структура и содержание опционного лицензионного договора.

21.
Понятие, структура и содержание договора франшизы и коммерческой концессии.
22.
Теоретические основы, подходы и принципы ценообразования. Методы расчета цены лицензии.

23.
Расчет цены лицензии по параметрам производимой продукции.

24.
Расчет цены лицензии на основе определения чистого дисконтированного дохода (ЧДЦ) предприятия.

25.
Расчет цены лицензии на базе роялти.

26.
Виды платежей в лицензионных договорах.

27.
Цели и средства государственного регулирования патентно-лицензионной деятельности в различных странах.
28.
Международные организации и соглашения в области правовой охраны и использования интеллектуальной собственности.

29.
Посреднические фирмы в патентно-лицензионной деятельности.

30.
Формы и методы международной рекламы в торговле лицензиями.

31.
Применение законодательства о недобросовестной конкуренции и антимонопольного законодательства в практике лицензионной торговли зарубежных стран.

32.
Классификация статей лицензионного договора, являющиеся законными, незаконными или могущими быть законными при определенных условиях.

33.
Регистрация лицензионных договоров как средство регулирования лицензионного обмена за рубежом.

34 . Особенности регистрации лицензионных договоров в промышленно развитых странах.

35.
Особенности регистрации лицензионных договоров в развивающихся странах.

36.
Порядок регистрации лицензионных договоров и соглашений об отчуждении патентов в Российской Федерации.

37.
Понятие, цели и особенности международной внутрифирменной торговли лицензиями.

38.
Организация и направления патентно-лицензионной деятельности на предприятиях.

39.
Виды деятельности патентно-лицензионных служб на предприятиях.
40.
Этапы работы по покупке и продаже лицензий.

41.
Порядок подготовки и ведения переговоров по заключению лицензионных договоров.

42.
Особенности маркетинга объектов интеллектуальной собственности. Основные стадии жизненного цикла «изобретение - товар».

43.
Факторы конкурентоспособности объектов лицензий и их использование в лицензионной торговле.

44.
Понятие конъюнктурообразующих факторов в торговле лицензиями и используемые для их оценки показатели.

45.
Банки лицензий как новый механизм маркетингового обслуживания на мировом рынке лицензий.

4. МЕТОДИЧЕСКИЕ МАТЕРИАЛЫ, ОПРЕДЕЛЯЮЩИЕ ПРОЦЕДУРЫ ОЦЕНИВАНИЯ ЗНАНИЙ, УМЕНИЙ, НАВЫКОВ И (ИЛИ) ОПЫТА ДЕЯТЕЛЬНОСТИ, ХАРАКТЕРИЗУЮЩИХ ЭТАПЫ ФОРМИРОВАНИЯ КОМПЕТЕНЦИЙ 
Критерии оценки учебных достижений студентов. Качество  ответов и решения задач (заданий) оцениваются на “отлично”, “хорошо”, “удовлетворительно” и “неудовлетворительно”.

Оценка “ отлично” выставляется обучающемуся, если:

· даны исчерпывающие и обоснованные ответы на все поставленные вопросы, правильно и рационально (с использованием рациональных методик) решены практические задачи;

· в ответах выделялось главное, все теоретические положения умело увязывались с требованиями руководящих документов;

· ответы были четкими и краткими, а мысли излагались в логической последовательности;

· показано умение самостоятельно анализировать факты, события, явления, процессы в их взаимосвязи и диалектическом развитии.  

Оценка “ хорошо ” выставляется обучающемуся, если:

· даны полные, достаточно обоснованные ответы на поставленные вопросы, правильно решены практические задания;

· в ответах не всегда выделялось главное, отдельные положения недостаточно увязывались с требованиями руководящих документов, при решении практических задач не всегда использовались рациональные методики расчётов;

· ответы в основном были краткими, но не всегда четкими.

Оценка “ удовлетворительно” выставляется обучающемуся, если:

· даны в основном правильные ответы на все поставленные вопросы, но без должной глубины и обоснования, при решении практических задач студент использовал прежний опыт и не применял новые методики выполнения расчётов, однако на уточняющие вопросы даны в целом правильные ответы;

· при ответах не выделялось главное;

· ответы были многословными, нечеткими и без должной логической последовательности;

· на отдельные дополнительные вопросы не даны положительные ответы.
Оценка “неудовлетворительно” выставляется обучающемуся, если не выполнены требования, соответствующие оценке “удовлетворительно”.
Критерии оценки самостоятельной работы студентов

Выделены следующие критерии оценки результатов СРС:

(уровень освоения студентом учебного материала.

(умение использовать теоретические знания при выполнении практических, ситуационных задач.

(сформированность обще учебных умений.

(обоснованность и четкость изложения ответа.

(оформление материала в соответствии с требованиями.

(уровень самостоятельности студента при выполнении СР.
Критерии оценки учебных достижений студентов. Качество ответов при сдаче зачета оцениваются на “зачтено” и “не зачтено”.

Оценка “зачтено” выставляется обучающемуся, если:

· даны исчерпывающие и обоснованные ответы на все поставленные вопросы;

· даны в основном правильные ответы на все поставленные вопросы, но без должной глубины и обоснования;
· в ответах выделялось главное, все теоретические положения умело увязывались с требованиями руководящих документов;
· ответы были четкими и краткими, а мысли излагались в логической последовательности;

· показано умение самостоятельно анализировать факты, события, явления, процессы в их взаимосвязи и диалектическом развитии.  
Оценка “ не зачтено” выставляется обучающемуся, если не выполнены требования, соответствующие оценке “зачтено ”.

